Политэкономия с точки зрения информационного подхода.

(Второй вариант статьи в «русское экономическое общество. Статья была написана по приглашеню общества принять участие в обсуждении вопросов, касающихся судьбы России. Приглашались к участию в обсуждению «все, кому не безразлична судьба России». Безымянные(!) организаторы электронного форума даже не ответили на предложенную статью. При этом, наверняка, рассуждают на тему о вступлении мира (вообще) в «эпоху информационной революции». Это говорит о том, что русское общесто вообще и «Русское экономическое общество» в частности —ситемы энтропийные, системы культурные в том смысле, в каком культура понимается как энтропия сточки зрения информационного подхода).

Перед рассмотрением собственно политэкономических вопросов даётся краткое изложение информационного подхода в виде:

«ЕДИНСТВО ЭНТРОПИИ-НЕГЭНТРОПИИ — основа альтернативного миропонимания. Информационный подход».
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В основе метода лежит использование понятий информационных энтропии и негэнтропии в их нераздельности. Ключевая формула имеет вид, предложенный К. Шенноном в 1948 году:

Энтропия понимается гораздо шире, чем предлагается в теории информации, имеющей прикладное значение. Здесь она понимается в философском смысле как множество возможностей реализации самых разных состояний.
Негэнтропия понимается как ограниченный набор реализованной возможности. В этом смысле негэнтропия «отрицает» энтропию возможности свершившимся выбором, на что указывает противоположный знак в формуле, идентичной формуле энтропии.

Структура формулы энтропии состоит из множественности i – тых  событий (n над знаком суммы), который может считаться также «пространственным» показателем; вероятности обнаружения i – того события в данном информационном пространстве-времени и показателем «эмоциональности» — log pi, который может быть определён также как “временной” показатель. 

 «Событие» в энтропии понимается как внешнее воздействие на систему субъект любыми информационными средствами: электромагнитным излучением (светом), теплом, запахом, звуком, контактом. В общечеловеческом «чисто» информационном пространстве-времени такое воздействие осуществляется смысловыми информационными блоками — зрительными, речевыми, звуковыми и др. 

Схема энтропийного “события” такая: “внешнее воздействие — показатель эмоциональности (log pi) УДИВЛЕНИЕ — первичное понятие ДОБРА или ЗЛА”. 

Объём информационного простраства-времени, описываемый формулой энтропии, выбирается по соглашению в зависимости от исследовательской задачи (в гносеологии) или ощущается как “жизненное пространство-время” (в онтологии, в бытии).
Структура формулы негэнтропии относится к системе, обладающей признаками системности, из которых главными являются: наличие цели, памяти и общего языка. Негэнтропия системы непременно должна обладать (или наделяться в «чисто» информационной негэнтропии) определёнными характеристиками пространства-времени. 

Структура негэнтропии, описываемая формулой количества информации
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 состоит из множественности (n) событий (пространство), вероятности (pi ) их реализации близкой к единице в актуальном (системном) пространстве-времени, показателя «эмоциональности» (временного) (log pi ).
 «Событие» в негэнтропии должно пониматься как реализация определённой информационной модели во внешней среде. 

Схема негэнтропийного события: «модель — реальность — ответ (ДА или НЕТ).

Негэнтропия (система) и энтропия (внешняя среда) представляют собой единство, находящееся в постоянном информационном взаимодействии. (Информационным взаимодействием считается любое взаимодействие, поскольку, так называемое «силовое» взаимодействие, даже с последующим механическим разрушением, с точки зрения информационного подхода считается информационным). При этом внешняя среда (энтропия) в той части, в какой она осваивается, присваевается, захватывается системой-субъектом, переходит в негэнтропию системной сущности, для чего система-субъект стремится своими действиями сохранить максимальную вероятность реализации моделей осваивания, присвоения, захвата. Внешняя энтропия может осваиваться, присваиваться или захватываться лишь в случае, если система-субъект обладает информационными моделями поведения адекватными внешней среде. (Например, известные в физике четыре типа взаимодействия — «сильные», «электромагнитные», «слабые» и «гравитационные», — оказываются возможными только потому, что системы, участвующие в этих взаимодействиях, «понимают» общий язык; или успешная рыбная ловля птицей, медведем или человеком может быть при условии, когда птица, медведь или человек понимают как ловить рыбу, умеют ловить рыбу, следовательно, обладают знанием об этом). Вместе с тем система субъект, находясь во внешней среде и реализуя свои целенаправленные модели (или спонтанное поведение) предсталяет собой наполнение энтропии среды (одно из множества источников «событий»), которая другими системами воспринимается как энтропия, то есть как возможность осваивания, присваивания или захвата. Помимо внешней энтропии всякая негэнтропийная система обладает и внутренней энтропией, понимаемой как «свобода выбора» или как «возможность выбора» из того набора моделей поведения, которыми система обладает. А всякое действие, производимое системой в соответствии с моделью, сопровождается отрицательной негэнтропией, то есть рождает «специальную» энтропию, которая понимается как «степень соответствия модели реальности (как степень приближения к идеалу).

Единство энтропии и негэнтропии мы можем наблюдать везде. Представив себе человека как существо понимающее, умеющее и знающее, мы полагаем, что понимание это информация, то есть энтропия по отношению к умению как к негэнтропии. Но понимание и умение в своём единстве (знание) как возможность (как потенция) ещё не действие (как кинематика). И поэтому понимание и умение будучи информационной моделью являются энтропией по отношению к действию. Свою завершённость информационный акт получает тогда, когда потенциальные энтропийно-негэнтропийные модели реализуются в актуальном пространстве времени с ожидаемым ответом (ДА или НЕТ) и с вероятностью близкой к единице в этом же пространстве-времени. Тогда рождается знание. (В случае «чисто» информационных процессов, например, в случае создания научных теорий, реальностью в первом приближении выступает научная среда). Рассмотрение внутренней сущности системы, таким образом, приводит к пониманию, что система, проявляющая себя как негэнтропия, внутри себя представляет единство энтропии-негэнтропии. На примере человека этот дуализм может быть рассмотрен (укрупнённо) как дуализм «души и тела» (мысли и действия), выраженный в едином понятии знания человека.

Движение.

Причиной всякого движения в философском смысле является разность информационных потенциалов между информационными ёмкостями модели и реальности. Внутрисистемная разность информационных потенциалов есть причина активности системы по отношению к внешней среде. (Например, метаболизм в живых системах протекает как дискретно-непрерывный процесс возникновения разности информационных потенциалов и её последующей ликвидации). Разность информационных потенциалов это разность количеств информации в модели и реальности. (Например, «нормальный» уровень содержания сахара в крови это внутрисистемная «модель» в организме человека, а реальное содержание сахара в крови это «реальность»; или — ожидаемая прибыль это «модель» экономического показателя, а полученная прибыль это «реальность»). Разность информационных потенциалов может быть подсчитана с той или другой степенью адекватности в зависимости от нашего знания, если мы задаёмся такой задачей. Там где мы исследуем процессы, знание о которых у нас приблизительное, мы можем только предполагать о действительных внутренних процессах по их внешним проявлениям. «Мы не определяем энергию; мы только открываем законы, касающиеся изменений в процессе её распределения» (Бертран Рассел).

Для рассуждений в рамках Российского экономического общества интерес представляет человек, действующий в политической и экономической системах. Поэтому следует остановиться на тех особенностях, которые могут быть освещены информационным подходом как особенности политической и экономической жизни в общественной системе.

Но прежде следует рассмотреть вопрос о формировании информационных моделей в информационном центре человека — в его голове (и «сердце»), поскольку общественный человек считается существом разумным.

Формирование моделей у человека происходит слитно в пространстве-времени. Однако как существа разумные мы получили уникальную возможность, недоступную, как представляется пока, никому другому. Мы можем и различать и изучать органическое единство в двух его составляющих. Мы можем отдельно изучать информацию и то, что называется энергией. Мы, следовательно, можем отдельно изучать энтропию и негэнтропию. Мы, следовательно, можем отдельно изучать процесс во времени и отдельно в пространстве, чего вне человеческой рефлексии вообще-то невозможно, поскольку все природные процессы слитны.

Поэтому рассмотрим формирование информационных моделей в информационном центре человека сначала во времени. Человек от рождения получает некоторый набор моделей, который является информационной негэнтропией постольку, поскольку эти модели позволяют ему с той или иной степенью успешности получать из внешней среды то, что ему необходимо для начала жизни и развития. От рождения человек понимает, умеет и получает очень немного. Это и есть его начальная негэнтропия, которая может быть подсчитана нами на основе наших знаний о человеческом организме. Наши знания об организме человека очень ограничены, поэтому мы негэнтропию человека в начале жизни «обычно» определяем его весом, «нормальными» физиологическими отправлениями и его спокойствием как показателем здоровья. (Мы даже не знаем, что такое «вес», а ограничиваемся тем, что некую устойчивую модель, называемую «гирей” сравниваем с реальностью — с тельцем младенца при помощи прибора). По мере роста ребёнок совершенствует свои физиологические модели переходом на “взрослый” вид пищи. По мере роста ребёнок совершенствует свои информационные модели, осваивая окружающее пространство путём потребления зрительной, звуковой, тепловой, тактильной и другого вида информации. Прирастание этой индивидуальной информации (физиологической и “чисто” информационной) происходит по “оси времени”, то есть происходит по схеме: “Я вчера — Я сегодня — Я завтра”. 

Внешняя среда представляет собой огромную энтропию возможностей, — в пределе это возможность Хаоса-Космоса. Но ей соответствует ограниченная индивидуальная энтропия возможности развития единичного организма, заложенная генетическим образом как некоторая будущая структура. Поскольку эта структура формируется по генетическим “правилам”, то этот генетический код уже есть информационная негэнтропия. Но поскольку генетическому коду только предстоит реализоваться в структуре конкретного организма, он есть информационная энтропия с размерностями: времени — около 70 лет и с размерностями в пространстве, определяемыми очертанием человеческого тела и пределами ближнего космоса (вдруг будущий человек станет космонавтом).

Реализация генетического кода происходит ежемоментно как ряд дискретных актов прирастания информационной ёмкости, которая понимается как количество информации, как негэнтропия в том пространстве-времени, с которым человек себя идентифицирует (которое исследуется). Рассмотрение роста информационной ёмкости только во времени (что, конечно же, условно) предполагает сравнение “вчерашнего” состояния с “сегодняшним” и ожидание “завтрашнего” состояния. Тогда состояние “сейчас” представляет собой “реальность”, а “моделью” выступает “прошлое” состояние. Информационное пространство пролонгируется в будущее в зависимости от свойств информационной системы. (У человека, помимо общечеловеческого свойства оперировать значительно продлённым временем, выделяется ещё и “групповая” особенность, связанная с асимметрией головного мозга: у “правополушарных” людей, если они “правши”, “временная ось” оказывается длиннее). В норме, то есть в период активной функциональной деятельности человека, состояние прошлого знания, умения и действия беднее сегодняшнего состояния, а будущее многообещающе. Это обстоятельство рождает иллюзию однонаправленности течения времени и формирует положительную обратную связь, работающую на усиление информационного процесса. 

Когда “вчерашняя” модель (“вчерашнее” знание) сегодня реализуется с вероятностью равной единице в уже освоенном пространстве-времени, мы имеем работу негэнтропийной схемы: “модель — реальность — ответ ДА”. В соответствии со структурой формулы Шеннона, мы наблюдаем “нулевой логарифм вероятности” этого события. Поскольку нами принято, что log pi это «показатель эмоциональности», то его нулевое значение означает отсутствие всякого чувства (отсутствие удивления), то есть скуку или «остановленное время» (так оно и бывает, когда мы выполняем однообразную работу с одним и тем же результатом; но поскольку жизнь полна неожиданностей, то человеку чаще приходится иметь дело с постоянным приспособлением к внешним или внутренним изменениям, корректируя свои модели поведения, и этот процесс, если он оказывается успешным, дарит ему радость жизни).

Работа энтропийной схемы идёт встречно уже освоенной негэнтропии, когда растущий организм, проявляя спонтанную активность, сталкивается с неизвестным ему до сих пор явлением или сама внешняя среда вторгается в системное информационное пространство-время, «посягая» на его целостность, понимаемую как структурность и функциональность в устойчивых характеристиках. Если мы приняли энтропийную схему информационного акта в вышеописанном виде, то началом информационного акта является «неизвестность». Затем включается «показатель эмоциональности» (log pi), инициирующий удивление, за которым следует поляризация информационного объема первичного понятия ДОБРА и ЗЛА. Нет никакого сомнения, что всякая неизвестность вызывает “бурю чувств”. Но поляризация нового информационного пространства на понятие ДОБРА или ЗЛА не кажется однозначной. (К сожалению в психологии человека нет работ, изучающих поведение в контексте информационных представлений). Однако можно заметить, что самой распространённой первичной реакцией на вторжение нового является реакция со знаком НЕТ. (Недаром в фантастике, посвящённой “космической” тематике, доминирует тема внешнего неизвестного ЗЛА). Только постепенно информационный “домен ЗЛА” структурируется на информационные блоки более определённых понятий. И эта относительная определённость информационных блоков может быть сформирована поначалу небольшим числом информационных актов негэнтропийного свойства (схема: “модель — реальность — ответ (ДА, НЕТ”)). Такая новая информационная область ощущения (домен) имеет энтропийное свойство и этическую поляризацию, что вообще-то может и не соответствовать реальности, поскольку может оказаться, что совершенствование моделей поведения по отношению к новому, меняет и этическое отношение человека к нему и рождает новую и “полезную” связь. Это происходит в постоянном информационном обмене организма со средой в рамках “зеркальной схемы” энтропийно-негэнтропийных информационых актов обмена, постепенно формирующих прочные и адекватные представления о мире, как о мире, в котором ЗЛО может быть вытеснено за пределы нашего системного пространства-времени. И тогда цельность, поначалу неопределённого понятия или неопределённого “образа” явления, вещи, — наполняется конкретным содержанием негэнтропийного свойства, а мистика и этика сохраняются как реликтовый фон (куда прячутся и откуда возникают необъяснённые пока проявления), уступая место “напряжению жизни” (Н. Бердяев).

В таком процессе физиологического и психического роста само ДОБРО уже начинает пониматься как комплекс вещей и информации, обеспечивающий реализацию “полезных моделей” (человеческих нужд и потребностей) в рамках существующего человеческого общежития. А ЗЛО понимается как такие модели “чужого” поведения, которые в индивидуальном противостоянии мешают реализации полезных моделей. (Диалектика взаимоотношения понятий ДОБРА и ЗЛА достаточно сложна и полна взаимопревращениями самой причудливой формы. Поэтому она подлежит рассмотрению в другом месте и в другое время).

 Таким образом, индивидуальная разность информационных потенциалов во времени в процессе развития обнаруживает себя в “чисто” информационной области как приращение понимания и умения (теоретизировать), а в “энергетической” (пока условно) области как приращение умения управлять “напряжением жизни” ( её негэнтропией) — повышение комфорта и защищённости, обеспеченного возможностями энтропий различного свойства (богатство и разнообразие среды, индивидуальное знание). Дальнейшее “движение” психики по временной оси рождает ожидание развития и на будущее. Однако, однонаправленность времени при таком понимании не очевидна, так как возможно возникновение “отрицательной” разности информационных потенциалов между информационными ёмкостями прошлого, настоящего и будущего состояний (временная неудача, старение, деградация).

Разность информационных потенциалов в пространстве в просторечии называется завистью. Она образуется путём сравнения в пространстве информационной ёмкости системы субъекта с информационными ёмкостями других систем, находящихся в это время в общем информационном пространстве. Схема образования разности информационных потенциалов в пространстве: “Я — ИНОЕ (другое) — Я”.

Для начальной негэнтропии развивающегося человека вся внешняя среда представляет собой энтропию возможности, которая в начале развития ограничена  ближайшим окружением. Понятно, что в этот период мир маленького человека поляризован в направлении ДОБРА, дарящего ему необходимую негэнтропию в виде пищи и защищённости. По мере развития ребёнок начинает самостоятельно осваивать окружающую среду, развивая двигательные навыки, — негэнтропию своего тела. Особое направление в развитии возникает с момента овладения речью. Это возникает и развивается “чисто” информационный механизм, который в отличие от физиологической информации дефинируется как именно информационный механизм. Вне специфической энтропии, вне всеобщего человеческого опыта, генетически переданный ребёнку набор моделей не приводит к освоению такой мощной негэнтропии, которая свойственна нормальному взрослому человеку живущему в человеческом обществе. 

(Это говорит о том, что развитие исключительно только в какой-либо одной “форме чувственного созерцания” (И. Кант) — либо только в пространстве, либо только во времени, а, следовательно, развитие либо негэнтропии, либо энтропии очень ограничивает человека. Такой вывод имеет важное философское значение. Такой вывод предостерегает от какой-либо абсолютизации и в онтологии и в гносеологии, если иметь в виду универсальность и фундаментальность формулы информационной энтропии-негэнтропии. Ведь формула Шеннона, даже не снабжённая пространственно-временными показателями, имплицитно содержит в себе и пространственные (n), и временные (log pi) характеристики. В этом смысле формула Шеннона имеет “генетическое” родство с формулой Эйнштейна: Е = mc2, а релятивистская физика ввела понятие пространственн-временного разнообразия отнюдь не произвольно).

Развивающийся человек, наблюдая за тем, как множество окружающих его людей говорят и действуют в различных обстоятельствах, воспринимает модели такого информационного и энергетического поведения. Попытки реализации чужих моделей приводят к успешному или неуспешному повторению чужого опыта. Успешная реализация означает, что негэнтропийный информационный акт вида: «модель — реальность — ответ» — заканчивается ответом ДА. Следует удовлетворение, работающее как положительная обратная связь. Положительная обратная связь усиливает желание продолжать успешный опыт с всё большим его усложнением вплоть до образца совершенства, демонстрируемого во внешнечеловеческом окружении. Это означает, что чужой опыт, рассеянный в общечеловеческом пространстве и демонстрирующий высокую степень совершенства, представляет собой информационную ёмкость, с которой сравнивается информационная ёмкость индивидуального человека. Это сравнение не одностороннее. Оно не означает только самооценку: «я это могу», оно означает ещё и оценку со стороны человеческого окружения: «он это умеет, он это делает» (не умеет, не делает). И в этом заключается диалектика перехода негэнтропии в энтропию и обратно, поскольку индивидуальное умение и действие, являясь индивидуальной негэнтропией, переходят в общественную уже энтропию. А освоенный чужой опыт, который представляет собой энтропию поскольку его освоение только возможно, становится индивидуальной негэнтропией, когда он осваивается и становится знанием.

В любом случае разность информационных потенциалов как разность между «моим» и «чужим» пониманием и знанием оказывается причиной психического «движения» в виде желания, хотения или страсти, направленных на устранение этой разности. Вопрос о том, в каком направлении будет развиваться это психическое движение: в направлении собственного совершенства или в направлении «унижения» ёмкости труднодостигаемого эталона, или, быть может, во встречном движении, — может быть решён во время рассмотрения конкретных обстоятельств.

Но во всяком случае необходимо иметь ввиду, что абсолютизация какого либо одного способа рассмотрения движения, вызванного разностью информационных потенциалов, — либо только от большего к меньшему, либо только от меньшего к большему, — всегда будет приводить к ошибочным выводам. (Ошибка такого рода проявляется, когда так называемая «зависть» снабжается этической нагрузкой).

Таким образом, можно заключить, что причиной психического движения, направленного как на созидание, так и на разрушение, является разность информационных потенциалов между индивидуальными пониманием, умением и действием, совершенствуемыми (или деградируемыми) в индивидуальном времени, и общественным совместным пониманием, интегративным общественным умением и интегративным общественным действием. 

Разность информационных потенциалов формируется слитным образом во времени и в пространстве в постоянной динамике, во взаимопереходе индивидуального пространства-времени в исторический общественный контекст — в пространство-время общественной системы, с которой индивид себя идентифицирует, и обратно возращается в индивидуальное информационное пространство, приобретая «напряжение» ещё и исторического пространства-времени в момент психического действия.

Причиной социального движения, таким образом, является интегративная сумма индивидуальных разностей информационных потенциалов, вектор которых может упорядочиваться информационными полями религиозных, философских, научных идей, а также нормами морали различной степени принадлежности и обобщённости.

Исходя из такого понимания возникновения различных «напряжений» в общественных системах самого разного размера и свойства, приходится делать вывод о том, что различные общественные теории, пользующиеся методом «укрупнения» или «агрегирования» оказываются весьма приблизительными и квазинаучными, когда они используют усложнённый математический аппарат, который никогда не использует показатель чувства. С одной стороны, такие теории «ошарашивают эрудицией» основную массу потребителей общественного знания непонятностью математического аппарата, с другой стороны — выводы таких теорий оказываются весьма вероятностными, что сводит их предсказательную ценность к уровню интуитивизма в принятии управленческих решений.

Какой должна быть наука об экономике?

Предлагаемый вниманию читателей «информационный подход» не приводит к необходимости отвержения (или опровержения) всего прошлого знания. Наоборот, он предполагает сохранение и использование всего, в том числе и прошлого знания в качестве жизненесущей энтропии, таящей в себе возможность возврата некоторых старых «парадигм» в новом освещении, и примирение противоречивых «научных» представлений между собой и с «здравым смыслом». Кроме того, «информационный подход» настаивает на сближении обыденного мышления с научным мышлением путём снятия сакральности с последнего, поскольку становится очевидным, что если научный способ оказывается непонятным для зравого смысла обычного человека, следовательно, он не совершенен. Как говорили древние: «Не каждый имеет право стать политиком, но каждый имеет право судить о его деятельности». Перефразируя, можно сказать: «Не каждый имеет право называться учёным, но каждый имеет право судить о науке и пользоваться научным результатом».

Как признают сами экономисты, экономика как наука весьма несовершенна. Это её несовершенство объясняется значительной энтропийностью самого материала, который она изучает. Эта энтропийность сродни энтропийности метеорологических явлений. Однако между политэкономией и метерологией есть очень существенная разница. Эта разница заключается в том, что поведение микроэкономических элементов в политэкономических системах может быть объяснено в степени достаточной для того, чтобы предвидеть тенденции поведения макроэкономических систем. Если нельзя с точностью предсказать состояние экономики того или иного общества в каком-то будущем, то показать условия, в которых экономика может успешно развиваться из исходного и реального состояния конкретного общества, можно и должно. Соответственно, экономическая наука должна показать условия при которых экономика не может развиваться. Такие условия «в первом приближении» представляются очевидными: макроэкономика развивается при активной мотивации к труду каждого субъекта экономической деятельности. Экономика не развивается при отсутствии мотивации к труду у некоторой критической массы трудоспособного населения. Исследование мотивации к труду — это уже дело, скорее, психологов, чем экономистов, поскольку такой экономический фактор, как экономическая активность человека, целиком объясняется психологической мотивацией и психологическими ограничениями.

Дело экономистов — предложить народу и политикам свои выводы относительно формирования в обществе условий для активизации экономической деятельности каждого работоспособного члена общества, а дело политиков — обеспечить создание таких условий. И дело народа — выбрать таких политиков.

Но народу, чтобы знать кого выбирать, необходимо ЗНАТЬ что знают, и обещают сделать политики, которых они выбирают. А это в свою очередь оказывается возможным, если народ ЗНАЕТ то, что должны знать политики.

Вопрос обучения народа в разных обществах решается по-разному. Советский опыт бесплатного всеобщего обучения политэкономии был эффективен как процесс, но оказался неэффективным по самомму предмету образования, поскольку модели, предлагаемые советской политэкономией не могли быть реализованы хоть с какой-то удовлетворительной вероятностью. Сейчас государство российское ещё только размышляет (если размышляет) о том, как и чему учить. Но время не ждёт. Поэтому любые формы обучения эффективному знанию должны только приветствоваться. Думается, что обмен мнениями, мыслями и знаниями на сайте Российского экономического общества послужит, ко всему прочему, ещё и взаимному обучению участников, которые и являются частью народа. А будет ли эта часть большой, зависит от того материала, который будет представлен вниманию Российского экономического общества.

Экономика и информационный подход.

В предлагаемой вниманию «общества» статье задача полного освещения экономики не ставится. Это дело экономистов. Здесь пробуется применение информационных представлений в области экономики.

С точки зрения «информационного подхода» человек как субъект экономической деятельности является производителем негэнтропии из окружающей его энтропии. Для того, чтобы, например, произвести сельскохозяйственную продукцию, человек использует природную среду и природные процессы роста растений и животных. Природное окружение человека представляет собой лишь возможность того, что каждодневная потребность множества людей в питании и одежде будет реализована в пределах системного пространства-времени. И в этом смысле природа предстаёт как «природная» энтропия.

Системным пространством-временем будем считать пространство принадлежащее какой-либо системе (в рассматриваемом случае — человеку) во время её жизни. 

В цивилизованном состоянии системным пространством может считаться пространство в пределах которого человек всегда может удовлетворить любую свою значимую потребность обращением к фунциональным органам общественной системы. Например, в условиях современной городской жизни человек может прожить (удовлетворяя жизненно важные потребности), не выходя из своей городской квартиры. У человека, принадлежащего обществу, которое ведёт кочевой образ жизни, системное пространство будет другим. У фермера занятого обработкой принадлежащей ему земли системным пространством можно считать пределы его участка, а также то пространство, с которым у него есть хозяйственные связи.

Системным непрерывным временем будем считать время жизни системы от рождения до смерти. Системное непрерывное время состоит из множества дискретных времён.

Системным дискретным временем будем считать период отделяющий один однородный информационный акт от другого. Например, для человека, питающегося три раза в сутки системным дискретным временем будет перерыв между каждым приёмом пищи. (Для производственных предприятий — периодичность поставок сырья, комплектующих и т. д.)

(Помимо дискретного системного пространства-времени можно ввести понятие «критического» пространства-времени, означающего предел времени или пространства осуществления необходимого информационного акта, например, приёма пищи человеком или поставкой сырья. Критическое пространство-время означает, что, если необходимый информационный акт не будет реализован в его пределах, то система погибает или каким-либо образом трансформируется).

Системное пространство-время может быть дифференцировано по своим составляющим, когда либо время, либо пространство получают максимальную определённость. Например, если пространство поиска пищи строго определено, то неопределённым может быть время ожидания нахождения пищи; или определённым является время принятия пищи, но неопределённым является пространство этого информационного акта. Тогда можно говорить о негэнтропийно-энтропийном отношении в пространстве-времени.

Когда и время и пространство реализации информационного акта определены в условленных пределах, можно говорить о «негэнтропии пространства-времени». (Система «КАНБАН», известная из японской экономики как система «точно в срок», по умолчанию принимает уже существующую определённость в пространстве и вводит определённость по времени, добиваясь максимально возможной негэнтропии пространства-времени производственных операций).

Как уже говорилось, системное пространство-время относящееся к множеству и разнообразию информационных актов, составляющих жизнь ситемы, дискретно. Это дискретное пространство-время множества информационных актов составляет интегративную сложность непрерывности жизни целого, то есть жизни системы от её рождения до смерти.

Поэтому, чтобы система жила, она должна непрерывно потреблять негэнтропию, необходимую для своего существования путём дискретного присвоения этой негэнтропии, находящейся в окружающем пространстве. Присвоение это оказывается возможным через множество информационных актов негэнтропийной схемы: «модель — реальность — ответ (ДА)».

Начальным источником присвоения всегда является природная среда, поставляющая сырьё. (Случаи, когда человек непосредственно из природных источников потребляет негэнтропию без какого-либо передела, в условиях цивилизации оказываются достаточно редкими, чтобы их следовало рассматривать как оказывающие какое-то влияние на экономику тотального передела). Сырьё понимается как энтропия, возможность перехода которой в негэнтропию «продукта» зависит от наличия в обществе элементов, преобразующих энтропию в негэнтропию. Эти элементы в экономике понимаются как производители товаров. Таким образом оказывается, что на «вход» экономического элемента поступает энтропия (сырье), а на выходе оказывается негэнтропия промежуточного (или конечного) передела. Этот же процесс наблюдается и в «чисто» информационной деятельности, например, в научной (см. В. Леонтьев. С. 72)

В условиях товарного производства произведённая негэнтропия выходит в энтропийное общественное пространство — поступает на рынок для продажи.Рынок как институциализированная система является негэнтропией. Но поскольку рынок для экономического субъекта представляет собой лишь «царство возможностей», он является для него жизненесущей энтропией, которая обеспечивает ему возможность реализации торговых моделей при определённых условиях. Одним из условий, обеспечивающих возможность перехода энтропии возможности в негэнтропию желаемого состояния, является продажа на рынке собственного товара.

Продажа это такая форма обмена произведённых товаров, которая осуществляется через деньги. Деньги, с точки зрения информационного подхода, представляют собой универсальную негэнтропию, состоящую из «квантов информации» — из денежных единиц. С одной стороны деньги — это информация о том сколько произведено негэнтропии в индивидуальном или общественном порядке. С другой стороны — деньги это начальное и непременное условие и начала и процесса производства негэнтропии как в индивидуальном так и в общественном порядке. И в этом, втором смысле, деньги обладают свойством энергии особого рода, которым они начинают обладать только в условиях тотальности обменных процессов, в условиях товарного производства, когда и сырьё для трудового процесса и средства трудового процесса и реализация продукции невозможны без предварительного обеспечения энергией в виде денег.

Из смысла понимания универсальной негэнтропии, свойствами которой обладают деньги, можно сделать вывод (без обращения к экономической теории, без обращения к формуле: P*Q = M*V) о том, что количество универсальной негэнтропии (денег) «циркулирующей» в обществе должно быть равным количеству произведённой негэнтропии, которая понимается как произведённый продукт (услуги) имеющий признаки «полезности», то есть соответствующие человеческим моделям нужд и потребностей. Степень “динамичности” экономики, то есть скорость обменных процессов, понимаемая как число информационных актов “купли-продажи” в единицу времени, определяют характер перехода энтропии в негэнтропию и обратно по известной марксовой схеме: “товар — деньги — товар…”. Если в формулу информационной ёмкости вместо показателя n ввести число торговых сделок и снабдить эту формулу пространственно-временными показателями, то мы можем получить более адекватную (чем выше приведённая) формулу эквивалента денежной массы. Большая степень адекватности в применении формулы информационной ёмкости (количества информации) к балансу денег и произведённого продукта обеспечивается тем, что формула количества информации содержит показатель “эмоциональности” — log pi, который начинает «работать» именно в неустойчивых состояниях экономики (например, в случаях гиперинфляции). Очевидно, что классическая формула величины денежной массы в периоды неустойчивого состояния экономики «не работает», так как она не учитывает роль ожидания, которыми руководствуются участники рынка, и эта роль ожидания очень сильной оказывается именно в периоды заметных экономических изменений.

На том, как “работает” показатель “эмоциональности” (log pi) в формуле количества информации следует остановиться и рассмотреть этот вопрос подробнее. Как уже было сказано, абсолютнная величина показателя log pi растёт при уменьшении вероятности — это следует из математического описания формулы количества информации. В размерах всеобщей экономики (мира или страны) какая-либо экономическая отрасль может быть обозначена в формуле как i-тое направление из n-ного количества экономических отраслей. Тогда вероятностью pi реализации модели данной экономической отрасли следует считать степень совпадения ожидаемого состояния данной отрасли с действительными экономическими показателями в какое-то отчётное время. Такой «укрупнённый» подход, характерный для макроэкономики, как правило, не учитывает микропроцессов, происходящих в самом «низу» рынка, в самом его основании. Информационный же подход постулирует, что вероятность реализации связи суперсистемы определяется всем предварительным количеством информации, относящейся к данной связи, которым оперируют подсистемы и элементы, входящие в эту суперсистему Это означает, что экономические показатели макроэкономики определяются числом совершённых сделок купли-продажи того вида товара, который относится к данной отрасли. Число же сделок зависит от степени совпадения индивидуальных моделей потребления с действительным состоянием рынка. Ка видно из такой зависимости, переход от оценки макроэкономического состояния к микроэкономике не вызывает необходимости смены формального математического аппарата. Необходимым оказывается только учёт пространственно-временных показателей, соответствующих рассматриваемым системам.

Удобство использования «информационного подхода» заключается не только в преимуществе использования одной и той же формулы для систем всех размерностей и сложности, но и в возможности интуитивного постижения всех значимых причин, определяющих поведение рыночной системы. Так, например, становится интуитивно ясной зависимость устойчивости той или иной экономической связи от числа сделок купли-продажи, происходящих в данной отрасли. Чем больше совершается сделок, тем меньшей становится случайность адекватности каждой совершённой сделки. (В экономической литературе случайность неадекватной цены привязана к понятию редкость товара). Само собой разумеется при этом равноправие участников сделок и их свобода от какого-либо давления. Кроме того интуитивно ясным становится определяющая роль показателя «эмоциональности» в характере развития (или деградации) тех или иных отраслей в связи с зависимостью этого показателя от вероятности реализации той или иной экономической связи, которая, «балансируя» около величины 0,5 может определять судьбу этой связи: будет происходить развитие, или будет происходить деградация?

В понятие устойчивость рынка само собой вливается и понятие устойчивости денег, которая определяется опять же числом сделок купли-продажи с их использованием. И непрерывный процесс ежемоментного дискретного совершения сделок определяет непрерывный процесс циркуляции универсальной негэнтропии, напоминающий процесс горения. Такой процесс может быть неустойчивым из-за разных скоростей обменных процессов, протекающих в различных секторах экономики. Компенсация дефицита универсальной негэнтропии, который образуется в результате появления участков с активным (или очень активным) обменом, куда перетекает циркулирующая в экономике универсальная негэнтропия, происходит при помощи финансово-банковской системы, способной аккумулировать запас универсальной негэнтропии, сохранять её “активную мощность” и направлять поток этой негэнтропии в места ускоряющихся обменных процессов, сохраняя при этом “снабжение” тех участков экономики, которые уже приобрели необходимую для общественных потребностей скорость обмена и стабилизацию этой скорости. (Такое состояние достигается скорее всего и прочнее всего в таких видах обменных процессов, которые характеризуют общества как “цивилизованные общества”, решившие проблему голода, энергообеспечения, жилья и т. д.)
Деньги могут обладать свойствами информационной негэнтропии (т. е. устойчивости) при определённых условиях. В истории экономик разных стран известны случаи, когда деньги превращались в энтропию и теряли свои обменные функции. В такие моменты общество возвращалось к натуральному обмену, что делало существование экономики (в современном понимании) невозможным из-за роста пространственно-временных характеристик обменных процессов. Возрождение таких экономик оказывалось возможным либо при помощи придания деньгам, наряду с информационными, свойств материальных, например, использование драгоценных металлов в качестве носителей информации. Либо с помощью донорской денежной системы, информационные свойства которой не подвергаются сомнению.

Деньги не сразу стали нести «чисто» информационные функции. Поначалу они обладали двойным свойством: свойством информационной негэнтропии — как средство обмена, и свойством материальной негэнтропии — как вещь, обладающая самостоятельным свойством полезности, сохранющимся во времени. Это их свойство позволяло демпфировать в одной сущности (внутри них самих) инфляционные процессы, характеризующиеся ростом энтропийной составляющей в фунции денег.

Деньги приобретают свойство исключительно информационной негэнтропии тогда, когда производство материальной негэнтропии и производство информационной негэнтропии специфического качества (производство услуг) начинают носить всеобщий (тотальный) обменный характер, то есть при таком росте специализации, когда никакой производитель, в том числе и домашнее хозяйство, ничего для собственного потребления не производит. (Если и производит, то настолько мало, что это не влияет на общеобменный характер экономики).

Деньги приобретают негэнтропийные свойства — ценовую устойчивость, —  в процессе уже рассмотренных энтропийно-негэнтропийных процессов, состоящих из огромного множества дискретных информационных актов. Подробнее этот процесс будет рассмотрен дальше. 

Деньги не теряют своих негэнтропийных свойств, если люди, управляющие финансово-денежной системой, не делают очень грубых ошибок. (Грубой ошибкой считается действие, способное обесценить деньги на 50% в течении цикла обменного процесса. Цикл обменного процесса определяется периодом от получения денег за произведённую негэнтропию до приобретения потребной негэнтропии на полученную сумму денег. В таких расчётах должны быть учтены выгоды от ранее полученного кредита и потери в случае накопления).

Сделка как информационный акт.

Экономисты считают, что экономическое поведение всех людей примерно одинаково, и на этом основании они упрощённо предполагают, что в процессе купли-продажи и продавец, и покупатель перед заключением сделки выдвигают завышенные ценовые требования. На самом деле это не так. И тот факт, что это не так, объясняет образование прибавочной стоимости так, как это описал К. Маркс.

На самом деле возможны несколько состояний заключения сделок купли-продажи.

Рассмотрим случай, который экономисты считают «нормальным». В этом случае и продавец и покупатель имеют завышенные притязания. Сами по себе ожидания результата сделки являются энтропиями (информационными). Их информационная ёмкость зависит от энтропийных свойств личностей — участников сделки. Эти свойства имеют психологическую природу: уверенность в своих требованиях, ощущение силового или умственного превосходства (хитрость) и т. д. Эти свойства имеют качественную природу — торговый опыт и, допустим, наследственный профессионализм. После ряда информационных актов, после ряда предложений своей цены, участники сделки приходят к соглашению. Торг может длиться долго, и с каждым новым «туром» переговоров энтропии ожиданий приближаются к негэнтропии результата сделки. Момент обмена товара на деньги в размере соглашения и есть момент возникновения негэнтропии сделки и возникновение информационной негэнтропии, понимаемой как информация о результате сделки, которая становится известной в информационном пространстве рынка.

Экономисты обычно не обращают внимания на психологию участников сделки. Однако для политиков психологические последствия результатов торговых сделок должны быть интересными, так как психические состояния участников могут накапливаться и порождать социальные и даже межгосударственные напряжения.

В рассмотренном случае условного равенства партнёров, напряжение чувства у обоих участников было в начале процесса заключения сделки, поскольку энтропия сделки была максимальной и, следовательно, «показатель эмоциональности» (log pi) имел важное значение. После заключения сделки энтропия ожидания перешла в негэнтропию результата, когда модель приемлемой для обоих партнёров цены реализовалась в данном пространсве-времени, то есть, — pi = единице. (Из математической структуры формулы негэнтропии следует, что при pi равной единице «показатель эмоциональности» равен нулю). Поэтому участники равной сделки в равной степени испытывают удовлетворение от её результата.

Другое дело, когда участники сделки имеют разные начальные энтропии. Допустим, что работодатель покупает рабочую силу, за которой не стоит профсоюз, и в условиях перенасыщения рынка труда. Начальные энтропии участников сделки очевидно неравны и это предопределяет результат сделки. Она завершается так, как это описал К. Маркс, то есть с невыгодной для наёмного работника ценой. 

В результате такой (историчеки очевидной) неравной сделки у работодателя возникает чувства удовлетворения, поскольку его возможность позволяла ему заплатить и большую цену за тот труд, который он приобрёл по пониженной цене. Это чувтво удовлетворения усиливается проекцией на расширенные возможности в продлённом пространстве-времени, поскольку его жизненная энтропия увеличивается как свобода большего выбора в удовлетворении возросших потребностей. Пока не имеет значение вид возросших потребностей: будет ли использована прибавочная стоимость на расширение производства (как мотивация под влиянием протестантской морали) или она пойдёт на повышение личного комфорта (как мотивация «византийского» гедонизма). Главное значение имеет тот факт, что у капиталиста марксовой характеристики возникает устойчивое чувство избранника судьбы, которое укрепляется тем больше, чем больше «удачных» сделок он заключает. Психологи называют это чувство «чувством уверенности». А мы можем его назвать психологической энтропией с положительной поляризацей. (Пользуясь формулой Шеннона энтропию можно измерить).

Другой участник сделки приобретает иной психологический результат. Он неоднозначен и зависит от многих факторов — от темперамента, возраста, времени поиска работы и др. Можно предположить,что продав свою рабочую силу, работник первое время испытает удовлетворение. Но продолжая работать в условиях, описанных Марксом, он будет всё больше и больше уставать и всё чаще задумываться о смысле такой жизни. Потом в одно из воскресений в «пабе», где работник сидел за кружкой пива со своими товарищами, появится Карл по фамилии Маркс и прочтет лекцию: «Заработная плата, цена, стоимость и прибыль». После лекции окажется, что та тяжесть и беспросветность его жизни несправедлива! И это будет понятие (в философско-логическом смысле). И это будет психологичекой энтропией с отрицательной поляризацией. Эту энтропию можно измерить. Как?

Поставкой внешней информации занимается сама жизнь. Если «трудящийся» наблюдает непосредственно образ жизни других людей или читает об этом в газетах, то он воспринимает модели жизни этих других людей с той или иной степенью информационной полноты. Эта степень наибольшая, когда «трудящийся» непосредственно видит образ жизни тех людей, которые близки ему по социальному положению (или читает об этом), и наименьшая, когда он получает случайные сведения о жизни «низа» и «верха». Соответственно модели жизни социально близких людей не несут эмоциональной нагрузки (log pi близок к нулю). Наоборот, случайные сведения о жизни в социально удалённых слоях (в «низу» и в «вверху»), неизвестные в своих житейских подробностях, обладают наибольшей эмоциональностью (log pi растёт по абсолютному значению). Это «математическое» обстоятельство и выражается в психологии как чувство ужаса перед возможной нищетой или как чувство восхищённой зависти перед почти невозможным богатством.

Показатель «эмоциональности» (пока априори) может быть назван также «временным» показателем, так как чувства (эмоции) в психологическом смысле очевидно связаны с временем ожидания либо беды, либо успеха. (Физиологически — это результат действия гормональных регуляторов, время действия которых может быть разным. По оценке некоторых учёных «… нейрогуморальные и гормональные факторы запаздывают соответственно на 3 и 7 мин, кванты поведения и погрешности созревания составляют соответственно 10 и 30 дней, а жизненные процессы и процессы деградации — 15 и 70 лет. Здесь первые четыре временных показателя (0,3(7 мин) характерны для так называемых гомеостатических механизмов регулирования параметров внутренней среды организма, остальные (от нескольких дней до деcятков лет) соответствуют адаптивным процессам и генетическим эффектам)*. Поэтому “трудящийся”, мысленно заглядывая в своё будущее, проецирует модели жизни людей из других социальных слоёв (из пространства) на свою жизнь с безсознательной оценкой вероятности реализации этих других моделей в своей жизненной реальности. Становится понятным, что такой бессознательный подсчёт вероятностей совпадения моделей “низа” и “верха” жизни с реальностью жизни среднестатистического “трудящегося” приводит к различным результатам. (В русском фольклоре такой результат подсчёта вероятностей совпадения пространственных социальных моделей с реальностью, продлённой в индивидуальном времени, выражен в пословицах: “От сумы да от тюрьмы не зарекайся” и “От трудов праведных не наживёшь палат каменных”.)

Показатель n в формуле энтропии  может определяться как число значимых социальных факторов, таких как: характеристика жилья, рацион питания, одежда и обувь, возможность создания семьи, получение образования, охрана здоровья, правовая защищённость и т. д.

Таким образом энтропия социальной информации может быть оценена, если не строго количественно, чему мешает принципиальная неопределённость показателя эмоциональности (log pi) при низкой вероятности реализации социальной модели, то во всяком случае, качественно как незначительная, значительная или очень значительная.

Очевидно, что величина социального напряжения, образующегося между социальными слоями прямо зависит от величины разности информационных потенциалов между индивидуальной моделью жизни и социальной энтропией.

 Поскольку «информационный подход» предполагает универсализм подхода ко всем явлениям, то оказывается возможным к социальным явлениям применить принцип известный из физики. В физических системах, изучаемых, например, термодинамикой могут наблюдаться явления разделения энтропий, когда одна система имеет некоторую температуру отличную от температуры другой системы, граничащей с первой. Сохранение разности температур в двух смежных системах возможно лишь при наличии изоляционной прокладки между этими системами. В противном случае начинает действовать второе начало термодинамики и температуры уравниваются. Аналогичны явления накопления электрических зарядов — в проводящей среде электрические потенциалы уравниваются.

Таким образом, напрашивается вывод о том, что возникшая разность информационных потенциалов между индивидуальной негэнтропией и социальной энтропией либо требует возведения изоляционной границы между социальными слоями для предотвращения уравнивания потенциалов, либо такой переток неизбежно произойдёт. (Это обстоятельство и имел в виду К. Маркс, когда говорил о неизбежности коммунизма).

Капиталист (в изображении К. Маркса) в своей деятельности подчиняется психологическому (и физическому) закону действия положительной обратной связи, когда каждое успешное действие по присвоению (освоению, накоплению) негэнтропии, стимулирует дальнейшую успешную деятельность во всё большем масштабе и разнообразии. Для сохранения управляемости этого капитала требуется всё больше и больше средств на изоляцию, что предположительно должно привести к недопустимому порогу разности информационных потенциалов между «трудом» и «капиталом». Такой вывод прямо следует из экстраполяции процесса, если рассматривать его как результат действия исключительно положительной обратной связи. Ошибался ли К. Маркс в своих исследованиях?
Сейчас, “задним умом”, можно сказать, что он ошибался, так как не учитывал возможности действия отрицательной обратной связи способом отличным от того, который виделся ему как единственно возможный: установление “диктатуры пролетариата”. Оказалось, что несправедливость при заключении сделок, выражающаяся в том, что одна из сторон всегда явно проигрывает, а другая сторона явно выигрывает, может быть устранена путём накопления информации, относящейся к предмету сделки (в рассматриваемом случае к предмету заключения трудовых договоров). Такое накопление информации на языке политэкономии выражается как рост самосознания эксплуатируемых масс. Каким путём этот рост совершался на Западе, далеко не во всей полноте известен в России. Можно только догадываться как влияла на рост самосознания трудящихся масс западная философия, религия и наука вообще, а политэкономия, в частности, в напряжённом жизненном процессе роста промышленного производства, движимого отдельными волями инициативных людей. 

Несомненно, что бурный рост капитализма не мог происходить без совершенствования, так называемых, “общественных отношений”, смысл которого (совершенствования) заключается в эмпирическом, то есть путём социальных выступлений, способе устранения недопустимой разности информационных потенциалов между социальными слоями.

Ликвидация чрезмерной разности информационных потенциалов приводила к тому, что практически всё население развитых стран становилось участником рыночных, то есть обменных отношений по самомму широкому кругу товаров и услуг. Каждый работоспособный член общества имел возможность и начинать и продолжать процесс производства негэнтропии и предлагать эту произведённую негэнтропию к обмену, действуя индивидуально или в рамках производственной корпорации. Ошибки в виде или в способе производства негэнтропии приводили к тому, что часть произведённой негэнтропии оказывалась невостребованной в обществе либо из-за неприемлемой цены, либо из-за неприемлемого качества. Та общественная группа людей, которая оказывалась причастной к ошибкам, лишалась таким образом общественной энергии, которую, как говорилось ранее, несут деньги. Эта группа оказывалась в разряде производящем отрицательную социальную негэнтропию. Отрицательная негэнтропия в силу математического отрицания является энтропией — социальной энтропией.

Позитивный смысл образования такой социальной энтропии заключается в “оттенении”, в “подчёркивании” правильности, в выгодности высокопроизводительного поведения, направленного на сравнительно экономичный процесс производства общественной негэнтропии; направленного на процесс производства негэнтропии того вида, в котором общество наиболее нуждается.

Позитивный смысл образования социальной энтропии может утрачиваться в случаях, когда величина энтропии начинает расти (рост безработицы). В случаях роста величины социальной энтропии выше некоторого предела, который для разных обществ может быть подсчитан в зависимости от того состояния, которое предшествовало “кризису”, всё общество оказывается перед возможностью распада, понимаемого как трансформация системы, поскольку гибель общества в принципе невозможна. Однако, независимо от формы преобразования общественной системы, в обществе будут накапливаться разрушительные силы, причиной которых будет значительная разность информационных потенциалов, образованная на индивидуальном уровне. Эта разность информационных потенциалов будет носить не классовый и не групповой характер. Подобно тому, как в обществе высокоэнергичном, то есть в обществе, в котором подавляющее большинство людей занято производством жизненной негэнтропии, поскольку к тому есть условия, т. е. доступ к общественной энергии (к устойчивым деньгам) каждый член общества видит в другом своего, то есть партнёра, точно так же в обществе с высокой социальной энтропией каждый член общества будет видеть в другом своего врага, для борьбы с которым будут образовываться случайные коалиции самых “несочетаемых” сочетаний.

Это вывод не эмоциональный. Он следует из возможности хотя и интуитивного постижения, но может быть и подсчитан, если будет разработана удовлетворительная методика. На, так сказать, “качественном” уровне вывод о борьбе “всех против всех” получается в результате рассмотрения процесса образования разности информационных потенциалов на индивидуальном уровне, то есть в психологическом плане.

Элементом, пригодным для производства таких подсчётов, может служить “сделка”, понимаемая как такой информационный акт, который несёт в себе свойства максимальной универсализации всех и всяких межчеловеческих отношений, но которые всегда могут быть рассмотрены как экономические.

Например, отношения в семье между супругами всегда могут быть “анатомированы” до уровня отдельных сделок, ежесекундно происходящих между супругами, даже тогда, когда между ними нет непосредственного пространственного контакта. Если кто-то из супругов должен вот сейчас принять какое-то решение по заключению сделки в его служебном пространстве-времени, то модель ожидания результата этой сделки содержит в себе и ожидание его семейного партнёра. И хотя, это ожидание семейного партнёра носит характер информационного поля, то есть никак сейчас не оформлено, оно тем не менее, присутствует как вдохновляющий или ограничивающий фактор. Таким образом, результат заключения сделки кем-то в его служебном пространстве-времени определяется всем предварительным количеством сделок совсем иного — семейного уровня. Всё это предварительное количество сделок семейного уровня начиналось тогда, когда будущие семейные партнёры только познакомились. Сделка оформилась, когда был официально заключён брак, предполагающий взаимные обязательства сторон, и процесс заключения сделок постоянно продолжался в процессе семейной жизни, хотя бы в форме: “если я сказал: на футбол, то значит — на футбол”, но если я сказал: к маме — значит к маме”.

Может возникнуть недоумение по поводу родства экономических категорий и категорий, которыми оперирует разум и чувство при рассмотрении проблем семейной жизни. Родство это хотя и глубинное, не явное, прослеживается в основании всякого жизненного проявления. Родство это коренится в понятиях пространства-времени. Всякая экономическая категория в своём основании содержит понятия пространства и времени, будь то колическтво и сроки инвестиций или производительность труда при производстве негэнтропии. Также и всякая человеческая деятельность вне рамок собственно труда, сплошь соткана из производства негэнтропии и с внутренними  характеристиками пространства-времени, и с пространством-временем внешних отношений. А это означает, что принять решение “поехать на футбол” или “поехать к маме” — всё равно, что заключить сделку по обмену своего собственного пространства-времени на чужое пространство-время, в результате которой ожидания оправдаются или не очень. Что касается области чувства, то ведь вся экономика двигается чувством, двигается ожиданием.

Поэтому можно с полным правом всю человеческую жизнь в пределах её непрерывной целостности рассматривать как цепь дискретных сделок, “оформленных” с той или иной степенью определённости.

Схема сделки может быть предварительно принята такая:

О(1) — О(2)

1            1

результат(1) результат (2),

где О(1) и О(2) — ожидания партнёров по сделке;

результат — представлен чувством (удовлетворение, неудовлетворение).

(Чтобы снять возможные ограничения, связанные с “гравитацией” определённых понятий, относящихся к специальным областям познания, “информационный подход” предлагает рассматривать “сделку” как универсальный информационный акт).

Множественность сделок — рождает рынок.

Рынок — структуризация энтропированного общества.

Общество может считаться энтропированным, когда в подавляющем числе семей взрослые члены семьи получают экономическую самостоятельность, то есть ответственность и невозможность экономической подпитки от более обеспеченных родственников. В таких условиях существование “семей”, состоящих из ближайших родственников (муж, жена, дети) или даже из единичных членов общества, возможно только при условии, когда они производят негэнтропию только во внешнюю среду, где потребителем этой негэнтропии выступает “чужой” человек. В обмен на произведённую негэнтропию индивидуальный производитель получает информацию о том, что он произвёл для общества полезный продукт. (При этом неважно: произвёл ли он этот продукт самостоятельно как индивидуальный производитель или в составе какой-то производственной корпорации). Эта информация в виде денег может быть преобразована в энергию, когда владелец этой информации пожелает обменять её на необходимую ему негэнтропию (товары, услуги) в общественном пространстве.

 Объём необходимой негэнтропии, обеспечивающей то, что К. Маркс назвал “воспроизводством рабочей силы”, определяется условиями этого самого воспроизводства: для воспроизводства доброкачественной рабочей силы (а заодно и лояльного гражданина) необходим набор негэнтропии более высокого качества; для производства “приемлемой” рабочей силы, не способной обеспечивать экономическое развитие, необходим минимальный объём энергии, поддерживающий “тепловую” жизнь работника.

Для поддержания постоянства обменных процессов в пространсве и во времени рождаются устойчивые обменные связи между производителями негэнтропии — образуется структура рынка. Рынок, конечно, есть результат самоорганизации огромной сложности обменных процессов в человеческом обществе. Структура рынка, сама по себе, есть негэнтропийная система, поскольку в определённом месте и в определённое время всякий член общества, обладающий информацией о произведённой им общественной негэнтропии (деньгами) может обменять эту информацию на необходимую ему негэнтропию. Негэнтропийный характер структура рынка приобретает благодаря природным психологическим свойствам человека : стремлению постоянно приобретать и увеличивать собственную информацию в виде “чистой” информации, в виде возможности управления другими системами и вещами. Получается, что время любого человека и пространство его обитания оказывается поделенным на сферы, где его поведение строго детерминировано негэнтропийными моделями, и где его поведение может быть относительно свободным. Когда человек находится на работе, он подчинён производственному процессу. В этот момент он служит обществу. Когда он свободен от работы, всё общество обеспечивает любое его желание в пределах той, лично ему принадлежащей информации, которой он располагает как средством обмена.

Негэнтропийный характер рыночной структуры как нельзя лучше отвечает той половине человеческого существа, которая стремится к постоянству освоенного пространства-времени. Если это работа, то человек здоровый и хорошо обученный, хорошо одетый, сытый и отдохнувший с удовольствием работает в технологических условиях безопасного труда в определённое время и в определённом месте. Если это отдых, то человек с удовольствием ест, пьёт и развлекается определённым способом, за который он может заплатить.

Негэнтропийный характер рыночной структуры как нельзя лучше отвечает требованиям и той половины человеческого существа, которая стремится к изменениям, к свободе в поведении, оставляя такое свободное пространство-время вне действия жёстких правил и обозначая это свободное пространство-время как свободное.

Если человек болен и общество обеспечило ему “страховой” запас универсальной негэнтропии, то она расходуется на профессиональное врачебное обслуживание или на такой конец его жизни, который принято называть достойным.

В любом случае человек оказывается в условиях обозначенных — свободы и несвободы, в условиях их меры, поддающейся соизмерению и оценке.

Негэнтропия любого вида может быть подсчитана с помощью уже приводимой формулы для негэнтропийной схемы. Она и подсчитывается в экономико-социологических исследованиях в тех обществах, которые заинтересованы в собственной стабильности. Надо заметить, что необходимость стабильности диктуется самой негэнтропией рыночной структуры, поскольку в условиях, когда каждый член общества обеспечивает благо каждого, перерыв в поступлении этого блага хотя бы от одного негэнтропийного узла оценивается множеством людей как несправедливость, несмотря на то, что, может быть, на знамени такого общества и не написано, что это общество — общество справедливости.

Можно привести упрощённую схему подсчёта негэнтропии для какого-то слоя общества или для усреднённого его представителя. Необходимо вначале обозначить размерность пространсва-времени исследования. Затем обозначить сумму денег, которые способен заработать этот представитель исследуемой социальной группы (или получить в качестве пособия). Взять размер “потребительской корзины” и сравнить. Сравнение покажет вероятность реализации социальной модели в исследуемом пространстве-времени. Это банально.

Не банальным должен стать анализ рождения социальных сил и направления их действия. Допустим, что в результате сравнения оказалась маловероятной возможность переобучения работника или реализация создания семьи, или возможность приобретения в будущем какого-то массового товара. Что за этой низкой величиной вероятности реализации значимой социальной модели будет стоять?

Если величина вероятности будет меньше, чем 0,5, то возможна деградация социальной модели по данным видам социальных связей. Это означает, что данный социальный слой “выпадет” из рыночного обращения по этим видам деятельности и не будет обменивать свои деньги на чужой труд, который обеспечивал реализацию социальных связей данного вида (сокращение занятости). Начнет действовать механизм мультипликации, что вызовет рост социальной напряженности уже в той социальной группе, которая связана с производством в деградирующих социальных связях.

Если величина реализации данных социальных связей окажется больше, чем 0,5, но не равной единицы, начнёт действовать эмоциональный показатель (log pi). При этом психологическое «возбуждение» возникает при любом отклонении величины вероятности от единицы. Оно «стихает» либо при нулевой вероятности, либо при вероятности равной единице. В первом случае это интерпретируется как «безисходность», во втором — как удовлетворение, сопровождаемое скукой.

Вся история социальной борьбы за равенство двигалась разностью информационных потенциалов между информационными ёмкостями социальных моделей и социальных реальностей. Движущей энергией социального прогресса выступало «логарифмирование» — психологическое «возбуждение», возникающее как реакция на отклонение вероятности реализации социальной модели в социальной действительности. Поэтому вопрос о формировании социальных моделей должен быть исследован с достаточной долей внимания. Приходится с огорчением признавать правоту одного из светил психологической науки, который заявил как-то, что «у Достоевского психологии больше чем во всей нашей науке». В самом деле, наиболее адекватными моделями человеческого поведения, несмотря на существование науки психологии, остаются модели, выраженные художественными средствами. Главное их достоинство в том, что эти модели описывают то, что наука отвергает как «ненаучность» — субъективность и силу чувств. После того, как сила уступила место энергии и вот-вот готова уступить место понятию информации, можно попытаться понять «научно», то есть с обращением к математической формуле, что такое чувство и как оно влияет на формирование социальных моделей.

Как уже говорилось модель формируется в сознании человека во времени и в пространстве. Социальная модель формируется во времени с опорой на собственную память и может быть выражена словами: «как я жил вчера» —- «как я живу сегодня» — «как я буду жить завтра». В пространстве социальная модель формируется сравнением с жизнью других людей и может быть выражена словами: «как живу Я» — «как живут ОНИ (другие)». Процесс сравнения вообще-то протекает слитно, но может при необходимости исследоваться и раздельно.

Процесс формирования моделей протекает и в, так сказать, «сущностной» дихотомии — в энтропийной и негэнтропийной схемах.

Энтропийная схема работает так. Есть внешний сигнал. Это может быть: потеря человеком работы, болезнь или другой случайный отрицательный факт личной жизни. Это может быть наблюдённая в жизни картинка из чужой жизни (картинка несчастной жизни или картинка счастливой жизни); просмотренный спектакль, кинофильм или прочитанная книга. Эти информационные факты возбуждают чувство. Чувство ужаса, чувство зависти к чужому счастью. Это чувство называется чувством потому, что  информационный факт внешнего воздействия «растворяется» в пространстве-времени не имеющем определённых границ: «где и когда я смогу найти работу? Когда я вылечусь и что будет со мной, если я буду болеть долго и не смогу оплачивать лечение?». «Где и когда то, что я увидел (узнал), будет непосредственно относиться ко МНЕ?», — идёт бессознательный подсчёт вероятностей. Этот подсчёт ведётся очень субъективным образом, и его результат зависит от двух факторов. Первый фактор это индивидуальные особенности нейрогумморальной системы человека (особенности темперамента и возрастные особенности); второй фактор — особенности воспитания. Но независимо от воспитания, то есть независимо от участия сознания в процессе прочувствования этих информационных фактов, происходит перемещение по оси времени, когда ищется что-то похожее в индивидуальной жизни прошлого и проецируется этот факт на возможное будущее.

В пространстве сознание (или подсознание) ищет что-то похожее у других людей, в других обществах. 

Поскольку результат подсчёта вероятности повторения данного факта несомненно будет отличаться от единицы, величина «возбуждения» будет определяться логарифмом вероятности, следовательно «чувство» — это «размытое» ожидание чего-то, что имеет дефиницию понятия: понятия «несчастья» или «счастья».

Можно сказать, что энтропийная схема работает «снаружи во внутрь», то есть неожиданный внешний факт «возбуждает» внутреннее информационное энтропийное поле.

(Если воспользоваться не совсем точными исследованиями в области асимметрии головного мозга, то можно предположить, что в такой схеме работает правое полушарие головного мозга (у правшей)).

Негэнтропийная схема работает в противоположном направлении: «изнутри наружу». Внешний информационный факт возбуждает внутреннюю поисковую активность для поиска собственных моделей поведения, реализация которых смогла бы привести к противодействию отрицательного факта или к достижению положительного факта. В случае неудачного прогноза адекватного поведения — собственная модель оказалась меньшей информационной ёмкости, чем требуется для успешного управления внешней средой, — «логарифмирование» инициирует процесс применения изменённых моделей (происходит обучение методом «проб и ошибок». (По-видимому, так работает левое полушарие).

Надо напомнить, что эти процессы протекают слитно в случае отсутствия ярко выраженной асимметрии головного мозга. (В «Преступлении и наказании» Достоевского такая асимметрия ярко обозначена в различиях поведения Раскольникова и Разумихина. Раскольников отдаётся процессу «переживания» своего бедственного положения, Разумихин реализует активные модели поиска заработка). Реально, в жизни, как в романе Достоевского, наблюдается асимметрия функционирования правого и левого полушарий головного мозга. Она может быть как явно выраженной и постоянной во всех функциональных проявлениях, когда человек правополушарного типа, например, демонстрирует философский склад ума, анализируя деятельность (свою и чужую), отдаваясь в большей степени «созерцательности» и «страдательности», чем активной предметной деятельности; или когда человек левополушарного типа предпочитает действие всякому размышлению, анализу и оценке. Асимметрия может быть неявновыраженной и проявляться в некоторых областях умственной или практической деятельности.

Среднестатистическая разница в доминировании деятельности того или иного полушария головного мозга может формировать, так наз., «национальный характер» отдельных человеческих сообществ.

Следут заметить, что при рассмотрении как индивидуальных характеров, так и национальных особенностей человеческих сообществ, с целью выявления «полушарной» асимметрии, надо иметь ввиду, что не всегда (и даже не очень часто) замеченная асимметрия есть свойство определяемое генетически. Нормой является равноправие функций левого и правого полушарий головного мозга человека и гармония энергетических и информационных функций в «общественном организме».

Поэтому в соответствии с «нормальным» распределением функций, необходимо рассматривать процесс становления личности или процесс становления общественной системы с точки зрения обеспечения энергией начального периода развития, когда идёт формирование индивидуальных или общественных моделей поведения: поведения личности; поведения государства.

Если личность в период развития получает достаточно (относительно общественного среднего потенциала) информации ( набор моделей эффективного поведения) и энергии (обеспечивающей возможность реализации этих моделей), то гармоническое развитие личности оптимизируется.

Если общество руководствуется интересами личности в усреднённом виде и стремится обеспечить каждого своего члена равными начальными условиями развития, то оно получает таких людей, которые всё остальное для становления гражданского общества сделают сами.

Но если личность или многочисленный класс личностей в обществе не могут получать достаточно информации и энергии в процессе становления, то и у взрослых людей не выработается возможность для эффективной деятельности «для других». Тот закон, по которому дикие звери, вырастающие под патронажем человека, теряют способность выживания в дикой среде, действителен и для человека. Действие этого закона объясняется отсутствием эффективных моделей поведения в соответствующей среде, представляющих собой синтез понимания, умения и воли. Воля в свою очередь объясняется оптимистическим опытом реализации эффективных моделей адекватных той среде, в которой система живёт.

В цивилизованном обществе эффективными моделями оказываются очень сложные информационно-энергетические модели, согласующиеся с информационным полем общечеловеческой нравственности (заповеди христианства, категорический императив Канта). Объём знаний, на основе которых руководители развитых государств принимают решния, огромны; ответственность, лежащая на лидерах за результаты этих решений огромна. Объём знаний и общечеловеческая ответственность лиц, обслуживающих энергетические установки колоссальной мощности, огромны. Но даже быть просто гражданином, готовым хоть что-то предложить своим согражданам в качестве негэнтропийного результата своей деятельности по преобразованию энтропии «входа», требует довольно сложных моделей понимания и умения, хотя бы в области межличностных отношений с их проекцией на общественное информационное поле. Поэтому, признавая банальным необходимость владения огромной информационной сложностью социальных моделей у лиц общественно значимых, надо признать необходимость достаточной информационной ёмкости моделей у людей «обычных», достаточной в такой степени, когда можно сказать: «этот человек принадлежит цивилизацмм».

Такая обычная социальная модель «среднего» члена общества есть результат сложного процесса воспитания личности, которое проходит как в негэнтропийной, так и в энтропийной среде. При этом негэнтропийная среда воспитания личности представлена формальными воспитательными учреждениями, признанными обществом и государством, а энтропийная среда представлена всеми другими постоянными или случайными информационными связями со всем информационным и реальным пространством-временем, доступными для установления таких связей, то есть со сем культурным пространством-временем. (Семья в процессе воспитания, в зависимости от развития, выступает в динамическом единстве энтропии-негэнтропии с подвижным содержанием энтропийных или негэнтропийных составляющих. Так например, семья, реализующая какую-либо «систему» воспитания или привлекающая для воспитания в семье профессиональных учителей, использует негэнтропийные средства, а семья воспитывающая свойх детей традиционно или вообще «случайно», есть энтропийная среда).

Обобщённо можно сказать, что только наличием моделей определяется всё поведение человека. Мировоззренческие модели, сформированные энтропийным образом — семьёй, религией и случайными сведениями из состава общественных наук, — представляют собой информационное «поле» неявного, нравственого влияния. Поведенческие модели детерминируют способ отношения к людям. Потребительские модели определяют отношение человека к вещам и окружающей природной среде.

Детерминисткие модели образуются дискретными воспитательными актами, имеющими явно выраженную этическую ориентацию — должное поведение поощряется, не должное наказывается. В отсутствие «воспитателя» должное или не должное поведение определяется нравственным полем. Таким образом, реальное поведение человека, которое можно назвать  как проявление его энергетических свойств, полностью определяется информационной ёмкостью его моделей. (В настоящем нет ничего, чего бы не было в прошлом. (Лейбниц.)). Становится понятной сложность попытки однозначно спрогнозировать поведение человека.

Для целей приближения к пониманию экономического поведения человека, можно подразделить поведение человека (а, следовательно, и доминантную характеристику его моделей) по предмету его склонности к управлению. Чем этот человек по-преимуществу хочет управлять: предметным миром или миром людей? Если человек более склонен управлять предметным миром, то, скорее всего, этот человек не любит неопределённости во внешней среде из-за ощущаемого им противоречия внутри него между полем нравственности и теми моделями, которые он вынужден реализовывать по отношению к другим людям, проявляющим себя свободно и, подчас, агрессивно. Тогда он может более свободно манипулировать предметами (идеями), поскольку предметы более определённо отвечают на те управляющие воздействия, которые человек применяет к ним с целью их преобразования. Такое подразделение людей ещё раз напоминает о том, что мир дуалистичен во всех своих проявлениях. Как-то неявно ощущается, что гармония мира воспринимается как равновесное состояние энтропий и негэнтропий во всех сущностях. И гармония эта достигается через постоянный колебательный процесс поочерёдного доминирования то негэнтропии, то энтропии. Это обстоятельство необходимо признать справедливым как для отдельного человека, когда он имеет дело с другими людьми, так или иначе влияя на их поведение, и когда он имеет дело с предметами преобразуя их в соответствии со своими целями, так и для обществ, когда целые слои общества заняты преимущественно отношениями с предметами, в то время как другой слой людей занимается только отношениями с другими людьми (торговлей и политикой). (Для смысла этого абзаца примерами гармоничного поведения можно назвать жизненые пути Генри Форда и Альфреда Нобиля).

Цивилизованный рынок в качестве обменного средства использует деньги. И тогда та категория людей, которая склонна к манипулированию человеческим поведением, начинает ориентироваться на деньги как на средство, при помощи которого это манипулирование оказывается наиболее эффективным. Кроме того деньги обладают такой большой информационной ёмкостью, что рождают «гравитационный» эффект, притягивая психику человека и без относительно к каким-либо другим видам власти.

Деньги.

Деньги — выдающееся человеческое изобретение, в котором качества информации проявляются во всём своём объёме. Деньги как энтропия информационная несут лишь сведения о произведённом продукте и только возможность приобретения продукта. Энтропийные свойства денег проявляются в том, что в них продукт «закодирован», полностью обезличен и раздроблен на такие мелкие и универсальные знаки, что это позволяет совершаться обменным процессам без всякого затруднения, независимо от того, какого размера и сложности системы могут быть превращены в деньги и независимо от того какого размера и сложности системы могут возникать из «денежных недр».

Деньги как негэнтропия информационная немедленно рождают энергетические человеческие процессы как только начинают истекать из конкретной точки и в конкретное время. Негэнтропийные свойства денег проявляются в том, что «квант энергии» денежной единицы строго определён и способен порождать только такой энергетический «выход» человеческой энергии, который ему соответствует в данной денежной системе. Деньги как негэнтропия канализированы, то есть они должны находиться в системе, хотя и подвижной, но ограниченной от свободного не управляемого излияния.

Совершенствование денежной системы не могло происходить без сохранения “устойчивости” денег, понимаемой в “информационном подходе” как содержание информации в денежной единице адекватное реальным жизненным процессам вообще и производственным процессам, в частности. Такое адекватное содержание информации в “кванте информации” — в денежной единице складывалось, как уже говорилось, на рынке через множественность (n) числа торговых сделок.

Если мы собираемся вести речь об исключительно информационной функции денег, то мы должны согласиться с условием тотальности обменных процессов, характерных для развитых экономик. При этих условиях каждый производитель негэнтропии является производителем товара, то есть он производит негэнтропию не для собственного потребления, а исключительно для поставки её на рынок. В то же время вся негэнтропия необходимая производителю для его функциональной деятельности в рамках общественной системы, для  жизнеобеспечения и для воспроизводства рабочей силы может им потребляться только от других участников рынка. Объём этой негэнтропии, выраженный в «квантах» универсальной негэнтропии (в сумме денег) должен соответствовать, то есть быть по крайней мере равным, тому объёму универсальной негэнтропии, которую производитель получает в обмен на произведённый им товар. Такое равенство устанавливается на рынке путём огромного количества торговых сделок как среднестатистическая величина. Таким образом, цены на товары приобретают свою устойчивость при условии равенства внешней энтропии, понимаемой как объём товарного рынка и суммы индивидуальных потребностей, включающих в себя и сырьё и средства производства. «Посредником», устанавливающим долю индивидуального потребления от всеобщей товарной энтропии является индивидуальный доход, выраженный ценой за произведённую индивидуально продукцию. А цена является выражением количества информации товарного и потребительного баланса. Устойчивость цены определяется множественностью торговых сделок. Множественность устраняет действие «показателя эмоциональности», который может сделать процесс обмена нелинейным, если множественности недостаточно.

Такое равновесие условно. На самом деле экономические процессы динамичны и их динамика зависит от числа информационных актов в единице пространства-времени. Любое изменение в производящей части, или в потребляющей части или в денежнопроводной части экономической системы вызывает изменения во всех её частях.

Общегосударственная макроэкономика есть среднестатистическое выражение индивидуальных процессов по производству негэнтропии. Поэтому, когда описанный баланс производства товарной негэнтропии и негэнтропии, потребляемой индивидуальным производителем, необходимой ему, как уже говорилось, для функциональной деятельности, для жизнеобеспечения и для воспроизводства нарушается, происходят изменения общегосударственной экономики. Соответственно информация о балансе негэнтропий, «хранящаяся» в денежнопроводной системе изменяется.

Увеличение внешней энтропии, понимаемое как появление на рынке новых товаров, должно сопровождаться возможностью их поглощения индивидуальными потребителями. Очевидно, что такая возможность появляется при условии некоторого избытка универсальной негэнтропии — накопления отложенного спроса. За счёт такого избытка происходит развитие экономики. Но поскольку процесс развития дискретен и происходит не во всех отраслях и не по всем группам товаров, то информация сохраняющаяся в денежной системе во времени должна нести эти функции в будущее непрерывно, не порывая связи с прошлым, которое по некоторым позициям может быть вообще не изменяемым. Это происходит путём постоянной инфляции денег, отражающей адекватный рост содержания информации во вновь производимых товарах. В этом смысле постоянный рост цен на услуги, не поддающиеся механизации, отражает необходимость поддержания такого труда на достойном уровне,поскольку сам достойный уровень (его рост) определяется постоянным ростом информационного содержания жизни (ростом количества информации).

Рост количества информации, понимаемый как рост негэнтропийного содержания жизни, на обычном языке определяется как постоянный рост производительности труда. Такой рост не может не быть поглощённым обществом. Вместе с тем, производители товаров (негэнтропии) стремятся, с одной стороны недоплачивать наёмным рабочим, чтобы сохранить высокую «норму прибыли», а с другой стороны стремятся поддерживать высокие цены на выпускаемую продукцию. Вот это стремление вступает в очевидное противоречие с требованием самой продукции: быть реализованной, поскольку реализация этого требования обеспечивается наличием свободных денежных средств, которыми общество может распологать в очень широком наборе своих членов. Другими словами, — для того, чтобы общество могло поглотить увеличенное предложение товаров, в таком обществе должно быть достаточное количество обеспеченных людей. В пособиях по экономике можно всретить графики отражающие равновесие между спросом и предложением, графики, отражающие зависимости между изменением цены товара и объёмом выпуска этого товара, но нельзя обнаружить графиков, отражающих общий рост товарного производства в зависимости от наличия свободных денежных средств  у людей, составляющих общество. Это непременное условие развития всякой производительной экономики замаскировано в известной формуле финансового баланса, которая не приводит к ясному и однозначному пониманию того обстоятельства, что нельзя у людей отнимать все средства.

Те общества, в которых сами люди понимают своё право на достойную жизнь и борются за реализацию этого права, фактически спасают экономику своих стран, добиваясь повышения денежной оплаты своего труда. Те же общества, члены которых не имеют завышенных социальных моделей и соглашаются на «выживание», тормозят развитие экономики. 

Что такое информация?

Независимо от степени нашего знания о деталях становления западной индустриальной и индустриально-информационной цивилизации, можно просто констатировать: несмотря на то, что степень “эксплуатации трудящихся” значительно снизилась, степень накопления капитала возросла. Откуда возник новый и мощный источник “прибавочной стоимости”, который позволил большинству населения жить достойно, то есть пользуясь всем набором негэнтропий, производимых в обществе? Ответ: этот источник — информация.

В “Кратком словаре по философии” читаем: “ИНФОРМАЦИЯ — буквально: сведения, данные, знания; центральное понятие кибернетики, обозначающее не только сведения, передаваемые людьми в ходе их общения, но прежде всего одно из основных свойств объективного мира, которое связано с наличием в нём особого рода процессов, называемых информационными (напр., общение людей друг с другом, работа какой-либо системы автоматического регулирования, приспособление живого организма к меняющимся условиям существования, наследственная передача признаков родителей детям, познание мира человеческим мозгом)”.

 Определение понятия информации, данное здесь, а также другие определения, которые можно найти в специальной литературе, являются неудовлетворительными с точки зрения информационного подхода, использующего это понятие максимально широко, философски. Частично уже было показано использование понятия информации в механизме возникновения всякого движения, когда говорилось о возникновении разности информационных потенциалов. Понятно, что универсализм такого подхода должен распространяться на понимание устройства всего мира вообще в том числе и на понятие энергии, вещи, которые являются и проявляются как результат информационных процессов.

В самом деле, информация, понимаемая как чисто человеческое свойство может быть выделена из человеческого действия мыслительным процессом, который также понимается как процесс чисто информационный. Тогда “общение людей друг с другом” как обобщённое высказывание предполагает некоторые, хотя и неявно определённые границы понятий: “общение”, “люди”, и “друг с другом”. Какой вид общения предполагается, когда “информационные процессы” характеризуются примером “общения людей друг с другом”? Можно ли, например, считать удушение одного человека другим — “общением”, или нет? Или — можно считать “общением” процесс выраженный в фразе: “И властным манием руки на шведов двинул он полки”?

Укрупнённый подход “в первом приближении” позволяет нам интуитивно определить наполнение информационного пространства-времени очерченного фразой: “Общение людей друг с другом”. В это информационное пространство-время мы очевидно можем включить и директивную информацию, переданную царём Петром своим войскам в битве под Полтавой. Но то, что происходило после того, как полки сошлись в битве — был ли это информационный процесс? И есть ли информационный процесс — процесс “общения” душителя и его жертвы?

Если ограничиться “первым приближением”, то можно удовлетвориться такой границей разделения понятий информации и энергии. Тогда за такой границей остаётся информация, выраженная командой и информация выраженная чувством ненависти к врагу. По эту сторону границы окажется силовое действие удушения и множественности силовых эпизодов битвы. То есть по эту сторону границы от понятия информации у нас окажется понятие энергии. Но тогда мы не приблизимся к пониманию фундаментальности понятия информации.

Фундаментальность же понятия предполагает его тотальность, то есть “сквозное” действие понятия независимо от границ устанавливаемых “частными” понятиями. Например, цельное понятие “человек” принято разделять на два частных понятия: ДУША-ТЕЛО. Первое частное понятие изучается психологией, второе частное понятие изучается физиологией. Языки этих двух наук не сводимы друг к другу, и там где кончается действие психологического языка в обяснении поведения человека, которое имеет продолжение от мотивации к законченному действию, приходится переходить на язык физиологии, затем на язык биохимии, квантовой химии и наконец, квантовой физики. Трудности таких переходов с одного языка науки на другой очевидны, и всё более и более ощущаются по мере роста массива информации специфического свойства в рамках отдельных наук. Придание понятию “информации” философского и универсального свойства приводит к приобретению этим понятием свойства фундаментальности и тотальной проницаемости сквозь границы частных понятий.

Тогда структурная информация, определяющая пространственную конфигурацию систем будет выражаться универсальной формулой  энтропии и количества информации, в которой понятия “события” могут быть выражены в тех специальных терминах, которые приняты в специальных науках, изучающих физические объекты (например, в терминах обмена квантами энергии между субатомными объектами).

Энергетические свойства живой клетки, определяющие свойства организма в его “силовом” проявлении могут быть также выражены формулами энтропии-негэнтропии, в которых “события” могут быть выражены в биохимических терминах (например, “событие” обмена адезинтрифосфата на адезиндифосфат).

Понятно, что трудности информационного описаня связаны с состоянием конкретного и специального знания, которое в некоторых случаях так слабо развито, что не содержит в себе даже первичной дифференциации по понятиям, которые могли бы быть идентифицированы как энтропия или негэнтропия.

В этом смысле психология человека и социология обществ в большей степени наука, чем такие дисциплины как физика и химия, традиционно гордящиеся своим математизированным аппаратом, который и почитается критерием научности. Дело в том, что признание в единой человеческой сущности дуализма души-тела в большей степени отвечает полноте всякой сущности, чем непризнание такого дуализма в физических и химических системах, а их взаимодействия никогда не признаются информационными.

Отсюда вытекает и признание особой роли информации в образовании “прибавочной стоимости”. Такое признание можно найти, например, у А. Смита, когда он рассматривает рост производительности труда на основе специализации выполнения отдельных производственных операций. Здесь рост производительности труда объясняется негэнтропированием, выделением отдельной операции из целого процесса изготовления вещи и концентрацией информации, относящейся только к некоторой группе физических движений человеческого тела. Благодаря такой концентрации информации в определённом пространстве-времени, устраняется “мешающая” энтропия, следовательно, время расходуется только на “полезнные” информационные акты. Но во время выполнения такой автоматической работы остаётся “свободный полёт мысли” — информационная энтропия. Человек может работать целый день и получать за этот труд вознаграждение. Но он одновременно может думать о том, как избавиться от такого труда и заставить механизм штамповать эти булавки. Момент зарождения замысла провоцируется показателем эмоциональности (log pi), возбуждая домен поиска решений. Это информационная энтропия замысла (или «иррациональное» в понимании К. Поппера). Затем начинается «примерка» различных моделей уже известных связей и отношений, вектор которых определяется объёмом замысла. Это действие происходит методом «проб и ошибок», (то есть проявляет себя «рациональное» в попперовском понимании). Затем творческий процесс завершается изготовлением информационной модели из материальной негэнтропии, негэнтропийные свойства которой отвечают пространственно-временным характеристикам замысла. Вот только на этой, последней стадии целого и длительного информационного процесса требуется «реальное», или рабочее, пространство-время. Будет ли изделие оплачено в соответствии с его стоимостью, то есть в соответствии со всем временем, которое требовалось для реализации замысла? Конечно нет. Да на это пока ещё никто и не претендует. Требовать плату за такие информационные процессы начнут потом, когда изобретательство станет специальной отраслью человеческой деятельности.

Информационный процесс изобретения машин или человеческих институтов, родившись из «страдания», приобретает материальное выражение в виде устройств, строгой схемы производственных операций или управленческих структур, в то же время информационно оформляется в виде чертежей, описания технологий или юридических актов, определяющих отношения между людьми и корпорациями в государстве. Это информационное оформление можно считать информационной негэнтропией, зафиксированной на различных носителях информации, позволяющих удобно её хранить, считывать и размножать. Параллельно развивается «чисто» информационная деятельность — наука. 

Поскольку информация в очень широких пределах не зависит от пространства- времени реальных процессов, то это позволяет информации быть источником прибавочной стоимости, несоизмеримой по мощности с банальной эксплуатацией физического человеческого труда. Такая информационная негэнтропия сама по себе экономически оценивается и подлежит оплате. Но эта оплата относится только к «рациональной» (или материальной) части целого информационного процесса. «Иррациональная» (духовная) часть информационного процесса, относящегося к какой-либо отрасли человеческой деятельности, оказывается невознаграждённой, а иногда и парадоксально наказывается человечеством. Но без этой «иррациональной» части, без информационной энтропии, размерности пространства-времени которой безграничны и только мыслящей волей творящего разума собираемой в точке напряжения замысла, не было бы и «рациональной» части результата информационного процесса.

Таким образом фундаментальность информации (как философского понятия) служит источником возникновения и приумножения богатства народов в силу своих «природных» свойств: низким энергопотреблением, лёгкостью тиражирования и мощностью управления. Если мы имеем возможность наблюдать как из под штампа с пулемётной скоростью вылетают тысячи деталей в рабочую смену, то мы наблюдаем действие информации, «спрятанной» в конструкции штамповочного автомата.

«Информационный подход» позволяет осуществить переход от философского осмысления фундаментальности понятия информации, который затруднён для «левопулушарных» умов, к конкретному пониманию информации как «модельности», предваряющей всякое как случайное, так и осмысленное действие. Необходимо лишь помнить, что есть две «схемы» проявления информации: энтропийная и негэнтропийная. И о них уже было сказано.

В заключение можно привести слова К. Поппера: «Мы могли бы, пожалуй, даже сказать, что некоторые «идеи», а именно те, которые составляют наше научное знание, более фундаментальны, чем большая часть сложных материальных средств производства. Это можно подкрепить следующими соображениями. Представьте себе, что наша экономическая система, включая всю промышленность и все социальные организации, уничтожена, но техническое и научное знание сохранилось. В этом случае потребовалось бы не так уж много времени для восстановления промышленности (конечно, в меньшем масштабе и после гибели многих людей от голода). Вообразите теперь, что исчезли все наши знания, а материальные вещи сохранились. … Это вскоре привело бы к полному исчезновению всех материальных следов цивилизации».

Несколько мыслей в развитие темы.

В рамках статьи невозможно полно и обстоятельно раскрыть эвристическую ценность предлагаемого информационного подхода к пониманию политэкономии с новой стороны. Можно лишь продемонстрировать некоторые выводы, которые могут быть получены «мгновенно», без детального знакомства с наукой экономикой. Эти выводы получаются «сами собой» при взгляде на формулу энтропии (или количества информации).

Например, представляется очевидным (если, конечно, приняты исходные посылки), что рыночной экономикой может быть признана экономика такого общества, в котором никак не меньше половины населения участвует в сделках по купле-продажи никак не менее половины товарной массы. Это объясняется тем, что энтропия максимальна при вероятности реализации социальной связи равной 0,5. Именно из точки максимальной энтропии начинает развиваться негэнтропия рынка. А между тем, в средствах массовой информации промелькнуло сообщение о том, что в России 5% населения потребляет 45% товаров. Если это так, то в России не рыночная (негэнтропийная), а энтропийная экономика. В энтропийной экономике, имеющей обратный знак по отношению к негэнтропийной, экономические законы, полученные при исследовании рынка, “работают” в обратном направлении. Это объясняется сильнейшим влиянием “показателя эмоциональности” (log pi), который склоняет участников редких сделок к иррациональному выбору.

Напрашивается сам собой ещё один вывод. Этот вывод говорит о том, что в обществе накапливается очень большая разность информационных потенциалов (которая может быть подсчитана). Такая разность информационных потенциалов неизбежно порождает «местные пробои изоляции» — преступность. Как правило, власти избирают сомнительный путь ликвидации этих «пробоев» — они затрачивают очень много энергии (денег) на изоляцию слоёв, между которыми возникает разность информационных потенциалов. В результате изоляции разность информационных потенциалов начинает расти экспоненциально, что требует ещё больших затрат. В результате усиленной изоляции накапливаются «социальные отходы» — люди, изолированные от процесса формирования моделей, адекватных уровню развития средств по производству информационной и материальной негэнтропии. Это выражается в том, что право как система законов и законоприменительная практика, направленные на поддержание равноправия в обществе, «опрокидываются» — меняется их знак при соприкосновении с «социальными отходами». Возникает общество, где «все люди —враги». Поведение врагов иррационально (log pi). Терроризм становится тотальным.

Информационный подход, так сказать теоретически, оправдывает, уже найденные эмпирическим путём, средства сдерживания возрастания разности информационных потенциалов. Например, прогрессивная шкала налогов, которую К. Поппер назвал величайшим достижением «социального инжиниринга», действует как отрицательная обратная связь, предотвращающая выход социальной системы за пределы устойчивости. Одновременно средства, получаемые от налогов на «сверхдоходы» и направляемые на социальные нужды, обеспечивают необходимую множественность рыночных обменных процессов, что, в свою очередь, обеспечивает «нужность» людей друг другу. Общество, в котором у каждого есть средства, чтобы оплатить услуги другого, — это общество друзей.
Информационный подход, который описанным выше образом, открывает возможность теоретикам создавать математизированные модели социально-экономических систем, вместе с тем допускает и возможность «интуитивного» постижения будущего хода событий, который будет определяться отдельными информационными актами, принимаемыми сейчас в том или ином месте.

В отношении России «интуитивный» прогноз выглядит настолько пугающим, что лучше предоставить это занятие людям науки.

А в отношении, допустим, Соединённых Штатов, то можно сказать следующее. Если в США будет принята плоская шкала налогов (о чём в последнее время всё упорнее поговаривают), то вместе с колоссальными затратами Америки «на борьбу с терроризмом», сложатся условия, которые приведут Америку к очень серъёзному экономическому кризису. Принцип «аттракции», как всегда, работает на самоусиление, рождая череду плохих решений. «Жизнь полосата, как матрац» — говорил О. Генри.

 Просматривается некоторое сближение путей развития США и России, хотя это и выглядит парадоксально. Америка идёт негэнтропийным путём к возрастанию своей социальной энтропии. А Россия усугубляет свою и без того высокую. Это сближение проявляется в склонности двух политических монстров («подружившихся» после краха СССР) прощать друг другу принятие плохих решений. На чёрную полосу ступают одновременно. (Дописано 3 ноября 2002 года).

Исходя из информационных представлений может быть произведён анализ экономических систем «авторитарного» (тоталитарного) типа и «рыночного» типа как систем с «сосредоточенным» и «рассредоточенным» информационным центром. Может быть произведён анализ их управляемости и эффективности в понятийном плане, открывающем возможность и количественного сравнения.

Для России актуальным является понимание степени энтропийности как её политической системы, так и экономической системы с точки зрения «энергетической» возможности, то есть возможности роста экономики.

«Информационный подход» позволяет сделать вывод о том, что сейчас в России возможность возникновения новых узлов по производству негэнтропии — новых производственных мощностей, сдерживается отсутствием универсальной негэнтропии — инвестиций. А обмен негэнтропиями сдерживается отсутствием адекватного количества денег из-за их неравномерной концентрации в местах не имеющих моделей производственной деятельности — у людей не умеющих заниматься производством.

А в целом, вся экономика, сдерживается отсутствием равномерности рыночного пространства — энтропийными свойствами среды, понимаемыми как обладание населением социальными моделями рыночного поведения. Такие модели должны включать в себя, кроме всего прочего, и понимание своего права на достаточное количество денег, чтобы не только поддерживать своё достойное существование, но и иметь возможность накопления. 

Государство должно понимать, что если у населения нет денег, чтобы выкупать уже произведённый продукт и услуги, а не заниматься самообслуживанием на своих дачных участках, то застой экономики обеспечен. Государство должно понимать, что если у населения нет накоплений, то развитие экономики невозможно, даже если у кого-то и сконцентрированы миллионы денег.

А чтобы государство это поняло, надо чтобы сначала поняло это население.

Для профессиональных экономистов такие выводы, возможно, покажутся наивными и банальными. Тогда возникает вопрос: что на самом деле происходит с российской экономикой?

Выбор темы для дальнейшего обсуждения за редактором и читателем, если «информационный подход» покажется несущим новое знание.

 Апрель — май 2002.                                                                                    Каплунов В. А.

“Соотношение между понятиями энтропии и количества информации подобно соотношению между потенциалом, определённым с привлечением понятия бесконечности, и напряжением, определённым как разность потенциалов”. (В. И. Дмитриев. “Прикладная теория информации». «В. Ш.» 1989. С.115).
РЫНОК — МЕХАНИЗМ, ФОРМИРУЮЩИЙ СВОЙСТВА ЭМЕРДЖЕНТНОСТИ.

Свойства эмерджентности это свойства “наилучшего” проявления энергии (в традиционном понимании), которое может осущетвлять “суперсистема” по сравнению с равномерно (среднестатистически) распределёнными свойствами индивидуальных систем, входящих в эту “суперсистему”.

Начальные признаки такого явления уже можно обнаружить у А. Смита там, где он говорит об экономической эффективности действия специализации в производственных процессах.

На “дочеловеческих” уровнях организации материи, на тех уровнях, организация которых не исследовалась  специально с позиций выявления роли информации в этой организации, — на субатомном, атомном, молекулярном, клеточном и т. д. уровнях, —  пока можно только предположить, что специализация и является свойством, формирующим эмерджентность суперсистем этих уровней.

Но на человеческом уровне, эмерджентность явно зависит от информационныых процессов, понимаемых предварительно как способность к изобретательству,как способность к созданию “чисто” информационных механизмов организации жизни человеческого общества,— способность создания НАУКИ.

Рынок, его структура, выступает в этих условиях, механизмом “оценивающим” лучшие (что вообще-то не безусловно) информационные достижения человечества, определяющие овладение им энергетикой — вначале данной природой, а затем, созданной самим человеком, и значительно оторванной от природы.

На “человеческом” уровне рассмотрения свойств эмерджентности, определяющее значение фундаментальности понятия информации в формировании этих свойств, не может вызывать никакого сомнения, если самому понятию информации будут приданы такие свойства: свойства фундаментальности.

